STUDIA EKONOMICZNE @ ECONOMIC STUDIES
NR 1 (LXXXVIII) 2016

Piotr Gasparski*

MYSLENIE SZYBKIE | WOLNE
A OPTYMIZM DOTYCZACY
OSOBISTYCH ZASOBOW PIENIEZNYCH

(Artykut nadestany: 08.04.2016 r. Zaakceptowany: 20.06.2016 r.)

STRESZCZENIE

Celem artykutu jest badanie zaleznoSci mi¢dzy impulsywnoscia myslenia a niere-
alistycznym optymizmem dotyczacym osobistych zasobow pieni¢znych. Zaktada
si¢, ze ludzie rdéznig si¢ stylem przetwarzania informacji. Sg osoby impulsywne,
z dominujacym szybkim sposobem myS§lenia, oraz osoby refleksyjne, sktonne do
myslenia wolnego. Postawiono hipoteze¢, ze osoby impulsywne, myS$lac o swojej
przyszlej sytuacji materialnej, beda demonstrowac¢ ustosunkowania skrajne: nad-
mierny pesymizm badZ nadmierny optymizm. Natomiast osoby refleksyjne beda
dokonywa¢ ocen realistycznych. Przeprowadzono kilka badan kwestionariuszo-
wych, w ktorych tacznie wzigto udziat 167 osoéb. Do pomiaru sposobu mySlenia
wykorzystano zmodyfikowany test Fredericka (2005). Poziom optymizmu mie-
rzono zmodyfikowanym narzedziem Weinsteina (1980). Wyniki potwierdzily
stusznos¢ czesci hipotezy. Osoby refleksyjne demonstrowaly realizm, podczas gdy
osoby impulsywne — nierealistyczny optymizm. W dyskusji podkresla sig, ze jest
to wynik spdjny z obrazem niskiej efektywnoSci zachowani ekonomicznych osob
impulsywnych, jaki wytaniania si¢ z innych badan. Postawiono wniosek, ze niere-
alistyczny optymizm jest przejawem zyczeniowego myslenia o osobistych zaso-
bach pienieznych, wywolywanego przez kierujacy si¢ nadziejami impulsywny sys-
tem 1. PowinniSmy zatem zachowa¢ kontrole nad optymizmem, aktywizujac
mySlenie wolne wiasciwe dla systemu 2 i dokonujac refleksyjnej oceny wydarzen.
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WPROWADZENIE

Artykut odwotuje si¢ do dwdch fenomenoéw: pierwszy dotyczy teorii dwoch sys-
temow myslenia: szybkiego i wolnego, drugi — poziomu optymizmu wigzacego si¢
z osobistymi zasobami pieni¢znymi. Celem pracy jest odpowiedZ na pytanie, czy
mySlenie szybkie moze prowadzi¢ do optymistycznych ztudzen dotyczacych mate-
rialnej przysztosci jednostki.

Do wyjasnienia, czym jest myslenie szybkie i wolne, wykorzystajmy proste
zagadki wymagajace liczenia pieniedzy. Bohaterem pierwszej jest rolnik, ktory
kupit $winiaka za 600 zt, po czym sprzedat go za 700 zi. Nastepnego kupit za 800
zt i sprzedat go za 900 zl. Ile tacznie zarobil na obu transakcjach? Druga zagadka
dotyczy cen pidra i otéwka. Sprzedawane tacznie kosztuja 11 zi. Pioro jest o 10
zt drozsze od otéwka. Ile kosztuje otowek?

Zadania wydaja si¢ z pozoru tatwe, ale znaczna liczba osob, niebedacych
finansistami, udziela na nie btednych odpowiedzi. Przyczyna btedow jest sposob
prezentacji i struktura zadania. I tak w wypadku rolnika nie wszyscy widza dwie
niezalezne transakcje, z ktorych kazda daje stuztotowy zysk. Blisko polowa bada-
nych przeprowadza sekwencje obliczen zgodng z kolejnoscig prezentowanych
liczb. Uwazaja, ze pierwszy swiniak dat zysk 100 zt. Do zakupu drugiego rolnik
dotozyt 100 zt, aby nastepnie sprzedac go z zyskiem w wysokosci 100 zI. Zgodnie
z takim tokiem myslenia jego zarobek wynosi 100 zt — 100 zt + 100 zt = 100 zi.

W drugiej zagadce widoczne sa dwie kwoty: 11 zt oraz 10 zI. Zdecydowane;j
wiekszosci — wedlug danych TNS (2014)! jest to 86% dorostych Polakow —
narzuca si¢ proste odejmowanie kwot, z ktorego wynika, ze olowek kosztuje 1 z1,
czyli o 10 zt mniej niz suma wystepujaca w zagadce. Po zastanowieniu docho-
dzimy do wniosku, ze w takim wypadku taczny koszt pidra i oléwka wynositby
12 zt, co jest sprzeczne z zalozeniami. Zatem oféwek kosztuje 0,50 zi a pioro —
10,50 zt.

Interpretujac przyczyne powyzszych i podobnych biedow, nalezy odwotac si¢
do koncepcji dwoch systemow myslenia. Zgodnie z twierdzeniami tej koncepcji
zaawansowane procesy poznawcze — myslenie, rozwigzywanie problemow, formu-
towanie sadow, przetwarzanie informacji, w tym i takich, ktore dotycza kalkulacji
finansowych — mogg si¢ realizowac na dwa sposoby. Pierwszy z nich to wniosko-
wanie szybkie i impulsywne. Drugi — to mySlenie wolne, majace charakter reflek-
syjny. Z analizy przyktadow wynika, Ze myslenie szybkie moze prowadzi¢ do bfe-
dow w rozwiazywaniu zadan zwiazanych z obliczeniami finansowymi.
Rozwazaniom na temat mySlenia szybkiego i wolnego beda poswigcone dwa
pierwsze punkty artykutu.

W celu wyjasnienia, czym jest nierealistyczny optymizm, zastanéwmy si¢ nad
nastepujacym pytaniem. Jakie sg szanse, ze moja sytuacja materialna ulegnie
znacznemu pogorszeniu, bede klepac biede i strace swoje zasoby? Czy jest ona
wyzsza, taka sama, czy nizsza niz dla innych ludzi podobnych do mnie i zyjacych
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w podobnych warunkach? Zdrowy rozsadek kaze myslec, ze szanse sa podobne,
niemniej jednak zdecydowana wickszoS$¢ pytanych uwaza, ze sa one nizsze, a los
oszczgdzi im nieszczgse, ktore przypadaja w udziale innym ludziom. Sktonnosé
do nadmiernego optymizmu moze prowadzi¢ do nieracjonalnych decyzji.
Nierealistyczny optymizm i jego konsekwencje dla indywidualnych decyzji finan-
sowych zostang przedstawione w punkcie 3.

Badania podjeto ze wzgledu na fakt, ze oba fenomeny maja wplyw na zacho-
wania ekonomiczne jednostki. Zaréwno mySlenie szybkie, jak i nierealistyczny
optymizm sg dysfunkcjonalne i moga obniza¢ efektywnoS¢ tych zachowan.
W artykule postawiono hipoteze, ze oba fenomeny sa ze soba powiazane.
Zatozono, ze impulsywno$¢ moze prowadzi¢ do nierealistycznego optymizmu.
W punkcie 4. zostang przedstawione badania majace na celu weryfikacje tego
zalozenia.

Artykul jest pisany z perspektywy psychologii finansowej, ktora zajmuje si¢
badaniem ludzkich zachowan zwigzanych z pienigdzmi (Gasparski, 2013;
Wasowicz-Kirylo, 2008). Tak wiec wystepujace w tekscie pojecie ,,finanse” odnosi
si¢ do indywidualnych opinii i aktywnoS$ci nakierowanych na zarzadzanie osobi-
stymi zasobami pieni¢znymi.

1. DWA SYSTEMY PRZETWARZANIA INFORMACJI

Wyrdznianie dwoch jakoSciowo odrebnych rodzajow mySlenia ma dtuga tradycje
i przybiera rdzne formy w filozofii, psychologii i kognitywistyce. Na gruncie psy-
chologii pojawia si¢ juz w rozwazaniach Pawlowa, ktory wyrdzniat dwa ukiady
sygnatowe. Pierwszy, obejmujacy bodZce naturalne, oraz drugi, operujacy sygna-
fami stownymi. Wiliam James rozr6zniat mySlenie skojarzeniowe i rozumowanie
(associative vs true reasoning). W latach 70. XX wieku J.S.B. Evans pisat o rozu-
mowaniu indukcyjnym i dedukcyjnym (inductive vs deductive reasoning) (Evans,
Wason, 1976). S. Epstein (1994) opisuje systemy empiryczny i racjonalny (expe-
riental vs rational). Zdaniem J. Kozieleckiego (1995), w procesie myslenia akty-
wizuje si¢ wiedza goraca badz zimna. A. Tversky i D. Kahneman (1983) przeciw-
stawiajg intuicyjne rozumowanie naturalne rozumowaniu logicznemu (intuitive vs
extensional). Wedlug Kahnemana (2003) wnioski wyciggamy na podstawie intuicji
lub rozumowania (intuition vs reasoning). W ostatnich latach coraz czgsciej te dwa
rozne sposoby przetwarzania informacji nazywa si¢ symbolicznie systemem 1 i sys-
temem 2 (Evans, 2010; Frederick, 2005; Kahneman, 2003, 2012; Stanovich, West,
2000).

W dalszym ciagu tekstu beda uzywane pojecia inspirowane terminologia
Kahnemana przedstawiona w ksiazce Pufapki myslenia. O mysleniu szybkim i wol-
nym: (1) myslenie szybkie lub system 1; oraz (2) myslenie wolne lub system 2.

Bezrefleksyjny system 1 jest wrazliwy na sposdb prezentacji problemu.
Zdaniem Kahnemana (2003), elementy struktury zadania mozna opisywac za
pomoca wymiaru ,,przystepnosci” (acessibility). Niektore z nich wybijajg si¢ z tla,
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tatwiej je dostrzec, sa bardziej ,,przystepne” percepcyjnie, przez co narzucaja
jednostce kierunek myslenia.

System 1 uruchamia si¢ samorzutnie i jest spontaniczng reakcja na ,,przystep-
no$¢” elementéw zadania. Tymczasem wskazOwki zawarte w zadaniu moga by¢
mylace. Dla uniknigcia btedow nieuswiadomione decyzje podejmowane przez
system 1 powinny by¢ Swiadomie weryfikowane i kontrolowane przez system 2.

Ilustracja tej zasady sa pomytki wystepujace w rozwigzaniach zagadek ze
wstepu. I tak pierwszej, blednej odpowiedzi na pytanie: Ille kosztuje otowek?
udzielit automatyczny system 1, ktory dziala szybko, bezwiednie i nie wymaga
wysitku. OdpowiedZ druga, poprawna, to z kolei efekt intencjonalnego namystu
systemu 2, ktéry podejmuje §wiadoma prace intelektualng, jest uwazny i sku-
piony, wykorzystuje prawa logiki, prowadzi obliczenia. Rola systemu 2 polegata
tu na sprawdzeniu intuicyjnego wniosku postawionego przez system 1.

Aktywizacja myslenia szybkiego jest uwarunkowana sytuacyjnie. I tak, na przy-
ktad, odpowiedz na pytanie: Czy chcialbys miec¢ duzo pieniedzy? nie wymaga szcze-
g6lnego namystu, jest spontaniczna i impulsywna, angazuje system 1. Natomiast
odpowiedz na pytanie: Ile po 7 latach wyniesie zysk z lokaty 12 800 zl oprocento-
wanej na 2,29% w skali roku, po odliczeniu podatku? wymaga aktywizacji my$lenia
wolnego i przeprowadzenia odpowiednich obliczen. Nie ma tu miejsca na spon-
taniczng odpowiedZ intuicyjng.

Podsumujmy dotychczasowe rozwazania. Zaktadamy, ze mySlenie szybkie,
czyli system 1, jest reakcja na bodziec, uruchamiajgcg si¢ automatycznie z chwila,
w ktorej jednostka dostrzega zadanie. Pojawia si¢ szybko, intuicyjnie, nie wymaga
Swiadomej kontroli nad sytuacja. Natomiast mySlenie wolne, czyli system 2, jest
aktywizowane (lub nie) w drugiej kolejnosci, w sposob Swiadomy i intencjonalny.
Wymaga czasu, skupienia uwagi, pamieci, zaawansowanego procesu mySlenia
i przetwarzania informacji. Systemy te nie istnieja w sposob realny. Sg nazwami
stylow poznawczych, ktorymi postuguje sie jednostka rozwigzujaca problem.
Sktonno$¢ do aktywizacji mySlenia szybkiego lub wolnego zalezy od dwoch czyn-
nikoéw: charakteru sytuacji i r6znic indywidualnych.

2. MYSLENIE SZYBKIE | WOLNE. ROZNICE INDYWIDUALNE

Wielu psychologéw sadzi, ze sktfonno$¢ do myslenia szybkiego lub wolnego jest
cechg indywidualna, ktéra mozna przedstawi¢ na wymiarze impulsywnosci-
-refleksyjnosci. Jeden kraniec wymiaru oznacza dominacj¢ systemu 1. Opisuje
on osoby, ktore mysla szybko i impulsywnie reaguja na przystepnos¢ wskazoéwek
zawartych w strukturze zadania. Drugi kraniec oznacza dominacj¢ systemu 2
wraz z jego funkcja nadzorujacg. Opisuje osoby majace sktonno$¢ do myslenia
wolnego i refleksyjnej weryfikacji impulsywnych rozwigzan podsuwanych przez
system 1.

Wychodzac z zalozen o roznicach indywidualnych, S. Frederick (2005) opra-
cowal krotki kwestionariusz, na ktérego podstawie jednostce mozna przypisaé



MYSLENIE SZYBKIE | WOLNE A OPTYMIZM DOTYCZACY OSOBISTYCH ZASOBOW... 119

wskaznik refleksyjnosci — cechy prowadzacej do powsciagliwoSci w podawaniu
pierwszego rozwiazania, narzuconego impulsywnie przez system 1, i nakazujacej
jego sprawdzenie przez aktywizacje systemu 2. W literaturze anglojezyczne;j jest
on stosowany pod nazwg cognitive reflection test (CRT). W dalszym ciagu bede
uzywad terminu: wskaznik refleksyjnego myslenia (WRM).

Na wskaznik refleksyjnego mySlenia sktadaja si¢ trzy pozycje. Jedna z nich,
dotyczaca piora i otéwka, przedstawitem poprzednio. Dwie pozostate wygladaja
nastepujaco:

5 maszyn w ciggu 5 minut produkuje 5 urzadzen. Ile czasu 100 maszynom
zajmie zrobienie 100 urzadzen?
OdpowiedzZ impulsywna: 100; odpowiedZ wlasciwa: 5.

Na stawie rozrasta si¢ kepa lilii wodnych. Codziennie kepa staje si¢ dwukrot-
nie wigksza. Jesli zaro$nigcie calego stawu zajmie liliom 48 dni, to ile dni potrzeba,
zeby zarosly potowe stawu?

Odpowiedz impulsywna: 24; odpowiedz wiasciwa: 47.

Powstala skala, przyjmujaca wartoSci w przedziale [0, 3], odpowiadajace licz-
bie prawidlowych odpowiedzi. Skala ta wzbudzila zainteresowanie wielu badaczy.
W ostatnich latach pojawila si¢ znaczna liczba prac, w ktdrych wskaznik reflek-
syjnego myslenia byt waznym narzedziem stuzacym badaniu r6znic indywidual-
nych i korelacji z innymi wskaZnikami psychologicznymi.

Wykazano na przyktad, ze WRM jest zwigzany z efektywnosciag funkcjonowa-
nia spotecznego. Z badan przeprowadzonych przez TNS (2014) wynika, ze wyzszy
poziom refleksyjnosci cechuje osoby z wyzszych picter drabiny spolecznej, a wiec
ludzi miodych, dobrze wyksztalconych, zamoznych, pracujacych na stanowiskach
kierowniczych. W innych badaniach dowiedziono, ze istnieje zwigzek refleksyj-
nosci z pogladami politycznymi. 1 tak impulsywnos$¢ wigze si¢ ze sztywnoScia
myslenia i opiniami konserwatywnymi. Natomiast refleksyjno$¢ — z opiniami libe-
ralnymi (Deppe i in., 2015; Kahan, 2013). Udokumentowano réwniez korelacje
wskaznika refleksyjnego mySlenia ze wskaznikami funkcjonowania poznawczego,
jak na przyktad z nasileniem potrzeby poznawczej, testami osiagnie¢ szkolnych,
testami rekrutacyjnymi czy testem Wechslera (Frederick, 2005; Toplak, West,
Stanovich, 2011, 2014).

Z perspektywy psychologii finansowej najwazniejszy jest moderujacy wplyw
refleksyjnosci na zachowania ekonomiczne. Twoérca narzedzia, Shane Frederick
(2005), z wyksztalcenia psycholog, skupia si¢ w swoich badaniach na problemach
zarzadzania i podejmowaniu decyzji, a pierwszy tekst dotyczacy refleksyjnego
mySlenia opublikowal na tamach czasopisma ,,Journal of Ecomics Perspective”.
Zdaniem Fredericka dotychczas nie wykryto zwigzkéw miedzy tradycyjnymi mia-
rami funkcjonowania poznawczego, takimi jak testy inteligencji, a racjonalnym
podejmowaniem decyzji, w tym decyzji o charakterze ekonomicznym. Natomiast
wskaznik refleksyjnego myslenia w istotny sposdb koreluje ze stylem podejmo-
wania decyzji finansowych.
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Frederick wykazal, ze osoby impulsywnie odpowiadajace na zagadki, doko-
nuja réwniez impulsywnych wyboréw finansowych. Osoby te wykazuja znaczna
niecierpliwo$¢ w dazeniu do wzmocniefi natychmiastowych. Wolg natychmiast
dosta¢ mniejsza kwote, niz czekaé na wigksza wyplate. Gotowe sa tez wigcej niz
osoby refleksyjne ptaci¢ za zakup z natychmiastowa dostawa.

Refleksyjno$¢ réznicuje rowniez stosunek do ryzyka. Ilustrujg to wyniki eks-
perymentéw, w ktorych badanym przedstawiano nastepujaca alternatywe: jedna
opcja miata charakter pewnego zysku, podczas gdy druga opcja byta ryzykowna
gra. Osoby impulsywne wybieraly pewne zyski, natomiast osoby refleksyjne kie-
rowaly si¢ wartoScig oczekiwang opcji ryzykownej. Z kolei gdy jedna opcja miata
charakter pewnej straty, a druga opcja byta ryzykowng gra, osoby impulsywne
wybieraly opcje ryzykowne, natomiast osoby refleksyjne — opcje pewne.

Wykazano réwniez, ze impulsywno$¢ faczy si¢ z konserwatyzmem poznaw-
czym, nadmiernym zaufaniem do wiasnych sadow, efektem posiadania (endow-
ment) (Hoppe, Kusterer, 2011) czy tez z racjonalno$cig wyboréw w grach ekono-
micznych (Brafas-Garza, Garcia-Mufnoz, Gonzélez, 2012; Corgnet, Espin,
Hernan-Gonzalez, Kujal, Rassenti, 2015; Kiss, Rodriguez-Lara, Rosa-Garcia,
2015; Markiewicz, Kubifska, 2015).

Z przedstawionych rozwazan wynika, ze sposob przetwarzania informacji
wigze si¢ z wieloma aspektami aktywnoSci jednostki, w szczeg6lnoSci moderuje
sposob podejmowania decyzji finansowych. Mozna postawi¢ wniosek, ze skton-
no$¢ do myslenia szybkiego idzie w parze z impulsywnoScig w kwestiach finanso-
wych, podczas gdy mySlenie wolne sprzyja racjonalnosci.

3. NIEREALISTYCZNY OPTYMIZM FINANSOWY

Poziom optymizmu zwigzanego z przewidywaniem przysztosci jest jednym z ele-
mentOw racjonalnego mySlenia o swoich pienigdzach. Przy zalozeniu, ze przy-
szfo$¢ moze przynies¢ wydarzenia pozytywne oraz negatywne, wprowadzmy roz-
roznienie trzech postaw: (1) pesymizm — zanizanie szans wydarzen pozytywnych
i zawyzanie szans wydarzen negatywnych; (2) optymizm — zawyzanie szans wyda-
rzen pozytywnych i zanizanie szans wydarzen negatywnych; (3) realizm — ade-
kwatna ocena szans obu rodzajéw wydarzen.

Wsrod psychologéw dominuje przekonanie, ze wigkszo$¢ ludzi demonstruje
postawy optymistyczne. MySlac o swojej przysztosci, licza na szczeScie i nie wierzg
w pecha. Uwaza sig, ze taka postawa ma walor motywacyjny. Optymistyczna
ocena zamiaru i nadzieja na sukces zachecajg do dziatan. Zdaniem R. Buehlera,
D. Griffina i M. Rossa (2002), optymistyczne przewidywania mogg wplywac na
zachowanie, odgrywajac role samospelniajacego si¢ proroctwa lub jako uswiado-
miony cel i standard wykonania. I tak dla podjecia jakiejkolwiek aktywnoS$ci
finansowej jest konieczne prze$wiadczenie o powodzeniu — trudno cokolwiek
robit, jezeli sadzimy, ze aktywnosS¢ ta przyniesie straty.
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Poziom optymizm moze przybiera¢ rozmaite natezenie. Jezeli jednostka nie
bierze pod uwage mozliwosci niepowodzenia i kieruje sie postawa zyczeniowa,
bedzie skfonna podejmowac nieracjonalne decyzje. Na powszechnos¢ przekonaf,
ze mamy wigksze niz inni szanse do§wiadczen pozytywnych, natomiast inni maja
wieksze niz my szanse do$wiadczen negatywnych, zwrocit uwage N.D. Weinstein
(1980), ktory nazwal ten fenomen nierealistycznym optymizmem lub zludzeniem
optymistycznym (unrealistic optimism; optimistic bias). Klasa zjawisk, ktorymi zaj-
mowal si¢ Weinstein, to najczesciej zagrozenia zwigzane ze zdrowiem. Jego kwe-
stionariusz zawiera liste¢ niebezpieczenstw, jak na przyktad: zapalenie ptuc, rak
jelit czy uzaleznienie od alkoholu. Badani powszechnie przeceniali prawdopodo-
bienstwo, ze nieszczeScie zdarzy si¢ innym ludziom, i zanizali prawdopodobien-
stwo nieszczeScia w wypadku wtasnej osoby.

Nalezy sadzi¢, ze zakres nierealistycznego optymizmu nie ogranicza si¢ do
zdrowia. Moze on dotyczy¢ roznych klas zjawisk, w tym rowniez pieniedzy.
W takim wypadku jednostka, myslac o swojej przysztosci finansowej, bedzie prze-
jawiata nadmierng wiare w wystapienie efektow pozadanych, nie dopuszczajac do
siebie mysli o niekorzystnym obrocie spraw.

Nadmierny optymizm w kwestiach ekonomicznych znajduje potwierdzenie
w wielu badaniach. WEM. De Bondt (1998) relacjonuje deklaracje zebrane
wsrod graczy gietdowych, dotyczace ich przekonan na temat przysztosci swoich
inwestycji. Przewidywali oni stope zysku na swoich akcjach ponaddwukrotnie
wieksza, niz miato to miejsce w rzeczywistoSci. A.C. Cooper i jego wspoipracow-
nicy (1988) na podstawie sondazu, w ktoérym uczestniczyto 3 000 amerykanskich
przedsigbiorcow zakladajacych nowe firmy, stwierdzili, ze 1/3 tej grupy uwaza
sukces za rzecz absolutnie pewna, a 81% ocenia szanse sukcesu na ponad 70%.
Z danych statystycznych wynika natomiast, ze w ciggu pi¢ciu lat na rynku pozo-
staje zaledwie 25% nowo zalozonych firm. Z racjonalnego punktu widzenia
powinniSmy sadzi¢, ze jesteSmy narazeni na ryzyko niepowodzenia w takim
samym stopniu jak inni ludzie, najwyrazniej jednak przedsigbiorcy uwazaja, ze
statystyki dotyczace upadtosci ich nie dotycza.

Zgodnie z opinig N.D. Weinsteina i jego wspoipracownikow (Klein, Weinstein,
1997) mozna moéwic o dwdch przejawach nierealistycznego optymizmu. Pierwszy
z nich ma miejsce wowczas, gdy ludzie zanizajg prawdopodobiefstwo wystapienia
niepozadanego zjawiska w stosunku do rzeczywistej czestotliwosci jego wystepo-
wania. Na przyktad wowczas, gdy przedsiebiorca uwaza, ze szanse upadku jego
firmy sg na poziomie 15%, podczas gdy w rzeczywistosci wynosza one 75%. Mowi
si¢ wowczas o bezwzglednym nierealistycznym optymizmie. Drugi przejaw — znacz-
nie czeSciej badany — to optymizm porownawczy lub relatywny. Mamy z nim do
czynienia wowczas, gdy jednostka sadzi, Zze ona sama jest w mniejszym stopniu
narazona na ryzyko niz inni ludzie. Uwaza na przyklad, ze w jej przypadku praw-
dopodobienstwo nieoczekiwanego pogorszenia sytuacji materialnej jest mniejsze
niz dla innych os6b. W badaniach prowadzonych w paradygmacie por6wnawczym
wykazano, ze osoby wypelniajace kupony lotto w kolekturze oraz gracze odwie-
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dzajacy punkty bukmacherskie deklaruja znacznie wyzszy poziom optymizmu
finansowego niz grupa kontrolna (Gasparski, 2013).

Nasuwa si¢ pytanie, czy nierealistyczny optymizm dotyczacy kwestii finanso-
wych ma walor przystosowawczy. Rozdzial, ktory Kahneman (2012) poswiecit
w swojej ksigzce optymizmowi, nosi znamienny tytul: Motor kapitalizmu.
Kahneman uwaza, ze optymizm jest cecha, ktora motywuje do aktywnosci eko-
nomicznej. Optymizm uzasadnia podjecie ztozonych dziatan i redukuje poznaw-
czo dysonans zwigzany z ewentualnymi kosztami. Niemniej jednak nadmierny
optymizm moze prowadzi¢ do niedoceniania ryzyka i podejmowania btednych
decyzji. Jest to istotny problem zaréwno z perspektywy ogolnospotecznej, jak
i jednostkowej. Z perspektywy ogdlnospotecznej Swiadomos¢ faktu, ze wigkszos¢
przedsiebiorcow nierealistycznie przecenia szanse sukcesu powinna wplywac na
polityke wspierajaca przedsigbiorczos¢ (Coelho, 2010; Lovallo, Kahneman, 2003).
Podobnie w skali jednostkowej — mozna si¢ spodziewac, ze nadmierny optymizm
bedzie zrédlem ztudnych nadziei sktaniajacych ludzi do pochopnych decyzji
finansowych.

4. PROBLEM BADANIA | HIPOTEZY

W dotychczasowych rozwazaniach przedstawiono dwa fenomeny. Pierwszy
z nich odwotuje si¢ do teorii dwdch systemow przetwarzania informacji. Zaktada
si¢, ze ludzie r6znig si¢ pod tym wzgledem. Z jednej strony sg tacy, ktérzy roz-
wigzuja problemy w sposob szybki i impulsywny. Z drugiej strony sa ludzie
umiejacy weryfikowac rozwigzania impulsywne przez aktywizacje wolnego
myslenia refleksyjnego. Przedstawiono dane, ktore Swiadcza o lepszym funkcjo-
nowaniu osob refleksyjnych. Wykazano, ze w wypadku decyzji finansowych
impulsywnos¢ idzie w parze z brakiem powsciagliwoSci oraz niestosowaniem si¢
do zasad racjonalnosci, podczas gdy mySlenie wolne sprzyja decyzjom refleksyj-
nym i racjonalnym.

Drugi fenomen dotyczy sposobu myslenia o przysziosci finansowej. Mozna by¢
pod tym wzgledem pesymistg, skfonnym do przewidywania niepowodzen, albo
optymista, przewidujacym sukcesy. Postawiono wniosek, ze nadmierny, niereali-
styczny optymizm moze sktania¢ do nierealistycznych decyzji finansowych.

Celem badania jest weryfikacja zwiagzkéw migdzy impulsywnoScia a niereali-
stycznym optymizmem. Poniewaz osoby refleksyjne demonstruja wyzszy poziom
efektywnosci decyzyjnej, nalezy si¢ spodziewal, ze beda réwniez bardziej reali-
stycznie ocenia¢ wlasng przysztos¢ finansowa. Postawiono nast¢pujaca hipotezg.

Hipoteza: Roznice indywidualne zwigzane z poziomem refleksyjnoSci mode-
rujg sposob myslenia jednostki o przysztosci finansowej. Dominacja mySlenia
szybkiego i impulsywno$¢ prowadzi do nierealistycznych ocen przysziosci finan-
sowej: nadmiernego optymizmu lub nadmiernego pesymizmu. Natomiast skton-
no$¢ do aktywizacji mySlenia wolnego i refleksyjnosci prowadzi do ocen reali-
stycznych.
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Schemat 1. Schemat przedstawiajagcy moderujacy wptyw impulsywnosci —
refleksyjnosci na poziom optymizmu finansowego.
Tabelaryczna interpretacja hipotezy.

Dominujgcy sposob przetwarzania Poziom
informacji optymizmu finansowego
System 1 Nierealistyczny: nadmiernie optymi-
Myslenie szybkie - styczny lub nadmiernie pesymi-
Impulsywnosé styczny
tem 2 S - .
lSys .em Bliski racjonalnosci normatywne;j:
Myslenie wolne - realistvezn
Refleksyjnosé yezny

5. METODA

5.1. OSOBY BADANE

W badaniu sondazowym uczestniczylo 167 oséb. Byto to kilka grup o zroz-
nicowanej charakterystyce. Grupa 60 oséb brata udzial w sondazu ulicznym;
66 0sOb to studenci studiéw podyplomowych; 41 0s6b to cztonkowie klubu
tafica towarzyskiego. Wérod wszystkich badanych 58% to kobiety. Wickszo§¢
0sOb mialo wyksztalcenie wyzsze (71%); dominantg wieku byl przedziat
[30, 39] lat.

Zadaniem badanych byto wypelnienie dwdch przedstawionych ponizej kwe-
stionariuszy

5.2. WSKAZNIK REFLEKSYJNEGO MYSLENIA

W badaniach przedstawionych w punkcie 2. Myslenie szybkie i wolne. Roznice
indywidualne pozycje jednostki na wymiarze impulsywnosci — refleksyjnosci
mierzono za pomocy skali Fredericka zlozonej z zaledwie trzech pozycji. Tak
krotka skala jest podatna na wszelkiego rodzaju btedy pomiaru. Swiadcza o tym
ogromne rozbiezno$ci wynikow uzyskanych w rozmaitych badaniach i staboSci
psychometryczne skali. Postanowiono zatem skonstruowac poszerzona wersje
skali, dotaczajac do niej pytania spetniajace odpowiednie warunki, a wigc takie,
ktorych tres¢ sktania do udzielania impulsywnych, btednych odpowiedzi. Pierw-
sza wersja skali liczyta ponad 20 pozycji. Po analizie psychometrycznej rzetel-
nosci poszczegdlnych pozycji zostawiono Iacznie 15 pytan. Trzy z nich, autor-
stwa Fredericka, zostaly juz przedstawione. Pozostate 12 pytan przedstawia
zalacznik 1.
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5.3. WSKAZNIK NIEREALISTYCZNEGO OPTYMIZMU

W badaniu wykorzystano paradygmat optymizmu poréwnawczego. Narzedziem
pomiaru byl kwestionariusz Co mnie czeka. Zawiera on dwie podskale i sktada

si¢ z 20 pozycji: 10 dotyczy wydarzen pozytywnych, 10 — negatywnych.
Przyktad pozycji dla wydarzen pozytywnych: Bede miec bardzo dobrze platng

prace.
Przykiad pozycji dla wydarzen negatywnych: Bede klepac biede.

Zadaniem osob badanych byta ocena szans, ze cos takiego mi sie przydarzy, na
7-stopniowe;j skali, ktorej krance opisano od (1) — szanse zdecydowanie mniejsze
niz dla innych do (7) — szanse zdecydowanie wigksze niz dla innych. Punkt $rod-
kowy skali, oznaczajacy szanse takie same jak dla innych, ma warto$¢ (4). Wyniki
przeksztatcano w taki sposOb, aby wskazniki powyzej 4 oznaczaly optymizm,
zardwno dla wydarzef pozytywnych, jak i negatywnych.

Za pomocy tego kwestionariusza otrzymano dwa wskazniki: jeden dotyczacy
poziomu optymizmu dla wydarzef pozytywnych i drugi dotyczacy poziomu opty-
mizmu dla wydarzen negatywnych. Oba przyjmowaly wartosci w przedziale [1, 7].

Kwestionariusz byl wykorzystywany z powodzeniem w innych badaniach
(Gasparski, 2013). Jego pelng wersj¢ przedstawia zatacznik 2.

6. WYNIKI

6.1. WSKAZNIK REFLEKSYJNOSCI MYSLENIA

Skala refleksyjnego myslenia ztozona z 15 pozycji wykazuje dobre parametry psy-
chometryczne. Rozktad wynikdéw w grupie 167 osob biorgcych udziat w badaniu
jest zgodny z rozkladem normalnym. Parametry rozkiadu wynosza: M = 5,641;
SD = 3,265; wspotczynnik rzetelnosci alfa Cronbacha jest relatywnie wysoki
i wynosi 0,763.

6.2. WSKAZNIKI NIEREALISTYCZNEGO OPTYMIZMU

Kwestionariusz Co mnie czeka wykazuje dobre wtasciwosci psychometryczne. Dla
podskali dotyczacej wydarzen pozytywnych M = 3,981; SD = 0,902. Bardzo
wysoka jest rzetelnos¢ skali: alfa Cronbacha = 0,901. Dla podskali dotyczacej
wydarzen negatywnych M = 5,380; SD = 0,774. Rzetelnos¢ jest jeszcze wyzsza:
alfa Cronbacha = 0,913.

Rysunek 1 przedstawia rozktad wynikoéw dla obu podskal.

Analiza wykresu przedstawionego na rysunku 1 prowadzi do nast¢pujacych
wnioskow:

® Rozkiad wynikow dla podskali dotyczacej wydarzen pozadanych jest zgodny
z rozkladem normalnym. Sredni wskaznik lezy bardzo blisko srodkowego
punktu skali. Taki rezultat $wiadczy o zaskakujaco realistycznych ocenach.
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e Rozktad wynikoéw dla podskali dotyczacej wydarzen niechcianych jest lewo sko-
$ny, a Sredni wskaznik jest przesuniety w stosunku do Srodkowego punktu skali.
Wynika z tego, ze osoby biorace udzial w badaniu demonstruja znaczny poziom
optymizmu w tym zakresie. Dos¢ liczna grupa osob uzyskuje wyniki lezace
w poblizu prawego kranca skali, Swiadczace o nierealistycznym optymizmie.

Rysunek 1. Rozktad czestosci wskaznikdw optymizmu
dla podskal kwestionariusza Co mnie czeka

50 ——— wydarzenia niechciane
------ wydarzenia pozgdane
45
40
35
30

25+

liczba osdéb

20+

154

104

05 1 15 2 25 3 35 4 45 5 55 6 65 7
pesymisci realisci optymisci

Zrédio: badania wiasne.

6.3. WERYFIKACJA HIPOTEZY

Przypomnijmy, ze zgodnie z hipoteza impulsywnos$¢ prowadzi do ocen niereali-
stycznych — nadmiernego optymizmu lub nadmiernego pesymizmu. Natomiast
refleksyjnos¢ prowadzi do ocen realistycznych. Potwierdzeniem takiej hipotezy
bylaby zalezno$¢ krzywoliniowa migedzy wskaznikami optymizmu a wskaZnikami
refleksyjnego myslenia. Podstawowym narzedziem statystycznym stuzacym wery-
fikacji hipotezy jest zatem analiza funkcji wiazacych obie skale.

Dla zwigzku migdzy refleksyjnoSciag myslenia a optymizmem dotyczacym
wydarzen pozytywnych korelacja jest bliska zera i wynosi r = 0,057. Nie znale-
ziono tez zadnych innych funkcji faczacych oba wskazniki.

Dla zwiazku miedzy refleksyjnoScia myslenia a optymizmem dotyczacym
wydarzen negatywnych korelacja wynosi r = 0,541; wysoki jest wskaZnik
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poziomu istotnosci zwiazku (p < 0,001); znaczna jest rOwniez sila zwigzku
(r* = 0,293). Wskazniki wzajemnych relacji sa zatem bardzo silne. Niemniej
jednak, poniewaz nie wykryto zadnych funkcji krzywoliniowych, ktore zakta-
data hipoteza, S$wiadcza one o zaleznoSci liniowej. Punktowy wykres korelacji
miedzy wskaznikiem refleksyjnoSci myS$lenia a optymizmem przedstawia rysu-
nek 2.

Rysunek 2. Korelacja miedzy wskaznikami optymizmu dotyczacymi
wydarzen negatywnych a wskaznikami refleksyjnosci myslenia
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Zrodto: badania wiasne.

Na osi odcietych wykresu przedstawionego na rysunku 2 umieszczono
wskazniki optymizmu dotyczacego wydarzen negatywnych, na osi rzednych —
wskazniki refleksyjnosci mySlenia. Cechg charakterystyczng wykresu jest asyme-
tria rozktadu. Pomiaréw lezacych na lewo od §rodka osi jest bardzo mato.
W gruncie rzeczy poczatek skali lezy w punkcie 4. Mozna stwierdzi¢, ze w bada-
nej grupie nie bylo osdb, ktdre w sposdb pesymistyczny patrza na swoja przy-
szlo$¢ finansowa. Mozna wyrdznié tylko realistéw, dla ktérych wartosci wskaz-
nika refleksyjnego myslenia sa wysokie, oraz optymistow, dla ktorych wartosci
te sa niskie.

Whniosek: Potwierdzono cze$¢ hipotezy. ImpulsywnoScC jest zwigzana z niere-
alistycznym optymizmem finansowym dotyczacym wydarzen negatywnych, pod-
czas gdy refleksyjnos¢ wiaze si¢ z ocenami realistycznymi.
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7. DYSKUSJA WYNIKOW

Badania odwotuja si¢ do dwdch fenomendéw. Pierwszy z nich to réznice w akty-
wizacji jednego z dwdch systemow przetwarzania informacji. Sa osoby myslace
szybko i impulsywnie oraz takie, ktdre maja sklfonno$¢ do mySlenia wolnego
i refleksyjnej weryfikacji impulsywnych rozwiazan. Drugi fenomen dotyczy niere-
alistycznego optymizmu — przekonania jednostki, ze w przysztosci bedzie ona
doswiadczac rzeczy pozadanych, a nieszczeScia jg oming. Postawiono hipoteze
dotyczaca zwigzku obu fenomenoéw. Przewidywano, ze w sprawach finansowych
osoby impulsywne bedg demonstrowac skrajne postawy — nadmierny optymizm
lub pesymizm, podczas gdy osoby refleksyjne beda realistyczne. Hipoteze wery-
fikowano w toku badan sondazowych przeprowadzonych na 167 osobach.

Wyniki wykazaly moderujacy wplyw refleksyjnosci myslenia na poziom opty-
mizmu i potwierdzily cze$¢ hipotezy. Okazato si¢, ze w ocenie przyszlych zagro-
zeni dotyczacych osobistych zasobdw pienigznych osoby impulsywne s nadmier-
nie optymistyczne, natomiast osoby refleksyjne maja realistyczng wizje przyszto-
Sci. Okazato si¢ rOwniez, ze nie ma roznic w przewidywaniu wydarzef pozytywnych.
Zar6owno impulsywni, jak i refleksyjni demonstrujg tu postawy realistyczne.

Wskaznik refleksyjnego myslenia powstal w kregu naukowcow dziatajacych na
styku ekonomii i psychologii. W §lad za Frederickiem wielu autorow wykorzystuje
ten wskaznik w badaniach prowadzonych w paradygmacie ekonomii behawioral-
nej. Publikujg oni swoje prace w czasopismach, w ktdrych tytutach pojawiajg si¢
takie pojecia, jak: ekonomia, biznes, finanse itp. Tabela 1 przedstawia przeglad
wynikow badan, w ktorych wykorzystano wskaznik Fredericka (2005) jako
zmienna majaca wplyw na zachowania o charakterze ekonomicznym.

Z zestawienia danych w tabeli 1 wynika, ze wskaznik refleksyjnego mySlenia
jest dobrym narzedziem wyja$niajacym roznice w zachowaniach ekonomicznych.
Nalezy sadzi¢, ze wskaznik refleksyjnosci my§lenia jest mocno zwigzany z racjo-
nalnoscig w podejmowaniu decyzji finansowych. Osoby myslace szybko i impul-
sywnie sa mniej efektywne. Rezygnujac z akademickiej ostroznos$ci w formutowa-
niu wnioskOow 1 uzywajac jezyka potocznego, mozna powiedzieé, ze gorzej wyko-
nuja one zadania finansowe, mniej zarabiajg w grach, wybierajg niewlfasciwe
strategie decyzyjne, koncentrujg si¢ na pierwszych informacjach, nie szukajac
informacji dodatkowych, niech¢tnie zmieniajg pierwsze opinie, majg nieracjo-
nalny stosunek do ryzyka, sa niecierpliwe, bez powSciagliwosci wobec wzmocnief,
nie ufaja innym, natomiast maja nadmierne zaufanie do wtasnych sadéw. Osoby
refleksyjne, sktonne do aktywizacji mySlenia wolnego, charakteryzuja si¢ przeciw-
nymi cechami.

Wynik badania §wiadczacego o nierealistycznym optymizmie osob, wsrdd kto-
rych dominuje myslenie szybkie, dobrze wpisuje si¢ w ten obraz. Do dotychcza-
sowej charakterystyki osob impulsywnych nalezy dodaé brak wiary w mozliwo$¢
niepowodzen finansowych. Ulegaja one zyczeniowemu zludzeniu, ze nieszczescia
w tej sferze zycia ich nie dotycza. Taka nieadekwatna ocena rzeczywistoSci moze
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Tabela 1. Moderujacy wptyw impulsywnosci-refleksyjnosci myslenia
na podejmowanie decyzji finansowych

Zachowania

System 1
Myslenie szybkie
Impulsywnos$é

System 2
Myslenie wolne
Refleksyjnosé

Zrodto

Niecierpliwos¢.

(Frederick, 2005)

Odroczenie L Umiejetnos¢ odro- (Nofsinger i Varma,
- Dazenie do natych- . .
gratyfikacji. : czenia wyptat i kon- | 2007)
L | miastowych wypfat " ..
Niecierpliwosé. i konsumbocii sumpcji. (Oechssler i in.,
pelt. 2009)
(Campitelli

Stosunek do
ryzyka.

Zyski: wybor opcji
pewnych.
Straty: akceptacja

Zyski: akceptacja
ryzyka. Kryterium
SEU.

i Labollita, 2010)
(Frederick, 2005)
(Nofsinger i Varma,

Straty: wybor opcji 2007)
ryzyka. pewnych. (Oechssler i in.,
2009)
Zaufanie do Fatszywa ocena traf- | Realna ocena traf- %?ﬁ);)e i Kusterer,
wtasnych nosci wtasnych nosci wtasnych .
sgdow. sgdow. sgdow. (Oechssler iin.,
2009)
Nieche¢ do zmiany Elastycznosé (Hoppe i Kusterer,
Konserwatyzm | pierwszej opinii pod | w zmianach opinii 2011)
poznawczy. wptywem dos$wiad- pod wptywem (Oechssler i in.,
czen. doswiadczen. 2009)
Krotki namyst. Dtuzszy namyst.
Zachowania Koncentracja na Wykorzystanie

konsumenckie.

pierwszej informacji
dotyczacej cen.

dodatkowych infor-
maciji.

(Graffeo i in., 2015)

Ekonomiczne
gry decyzyjne.

Gorszy poziom
wykonania (nizsze
wyptaty).

Czestsze wybory
strategii nieoptymal-
nych.

Nizszy poziom zaufa-
nia do innych gra-
czy.

Lepszy poziom
wykonania (wyzsze
wypfaty).

Wybory strategii
dominujacych.
Wyzszy poziom
zaufania do innych
graczy.

(Branas-Garza i in.,
2012)

(Corgnet i in., 2015)
(Kiss i in. 2015)

Trening zawo-
dowy

Zwykli ludzie.

Analitycy finansowi.

(Nofsinger i Varma,
2007)
(Thoma i in., 2015)

Optymizm
finansowy.

Nierealistyczny
optymizm dotyczacy
wydarzen niechcia-
nych.

Realizm dotyczacy
wydarzen niechcia-
nych.

Badanie prezento-
wane w artykule

Zrodio: opracowanie wiasne.
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wzmacnia¢ prawdopodobiefistwo podejmowania nieracjonalnych dziatan finan-
sowych.

Sita zwiazkéw miedzy narzedziem Fredericka a zachowaniami ekonomicznymi
jest argumentem na rzecz trafno$ci narzedzia mimo jego psychometrycznej sia-
bosci. Ze wzgledu na jego staba moc dyskryminacyjng w wigkszoSci badan cyto-
wanych w tabeli 1 wskaznik przybierat zaledwie 2 warto$ci. Do grupy oséb impul-
sywnych zaliczano tych, ktorzy nie udzielili ani jednej dobrej odpowiedzi. Do
grypy osob refleksyjnych zaliczano wszystkich, ktdrzy mieli co najmniej jedna
dobra odpowiedz. Rozbudowany wskaznik refleksyjnosci myslenia wykorzystany
w tej pracy jest narzedziem znacznie bardziej precyzyjnym. Pozwala to na dobre
rokowania dotyczace jego potencjatu diagnostycznego. Wydaje si¢, ze powinien
on trafnie i rzetelnie diagnozowac osoby roznigce si¢ poziomem efektywnoSci
zachowan ekonomicznych.

Wréémy jeszcze do rozwazaf dotyczacych wplywu optymizmu na finansowe
funkcjonowanie jednostek i spoleczefistw. Optymizm, jak twierdzi Kahneman
(2012), moze by¢ motorem spotecznego rozwoju. Ale optymizm nierealistyczny,
zaprzeczajacy mozliwosciom niekorzystnego rozwoju wydarzen, moze by¢ uspra-
wiedliwieniem dla prowadzacej do ruiny ,,kreatywnej ksiegowosci” (Gasparski,
2013). Mozna sadzi¢, ze nierealistyczny optymizm to przejaw zyczeniowego
myslenia o rzeczywistosci, wzbudzanego przez kierujacy si¢ nadziejami impul-
sywny system 1. PowinniS§my zatem zachowac kontrole nad optymizmem, aktywi-
zujac myslenie wolne wiasciwe dla systemu 2, dokonujac refleksyjnej oceny wyda-
rzefl. Zapewne najkorzystniej jest trzymac optymizm w pewnych ryzach — warto
by¢ optymista, ale w stopniu umiarkowanym.

PODSUMOWANIE

W wielu studiach wykazano, ze skfonnos$¢ do myslenia szybkiego i impulsywnego
przetwarzania informacji niekorzystnie wplywa na efektywnos$¢ indywidualnych
decyzji finansowych. Wyniki badania przedstawionego powyzej potwierdzaja ten
obraz. Wykazano w nim, ze myslenie szybkie prowadzi do nierealistycznego opty-
mizmu dotyczacego osobistych zasobow pienigznych. Osoby impulsywne ulegaja
ztludzeniu, Ze oming ich niepowodzenia dotyczace sytuacji materialnej. Taka nie-
adekwatna ocena rzeczywisto$ci moze wzmacnia¢ prawdopodobiefistwo podej-
mowania nieracjonalnych dziataf finansowych.
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THINKING FAST AND SLOW,
AND OPTIMISM ABOUT PERSONAL CASH HOLDINGS

ABSTRACT

The aim of the article is to establish the relationships between cognitive reflection
and an unrealistic optimism about the personal cash holdings. The article
presents a study on the relationship between cognitive reflection and an unrealistic
optimism about the personal cash holdings. It is assumed that people’s styles of
information processing differ. Impulsive people use system 1 and fast thinking,
and reflective people use system 2 and slow thinking. It was hypothesized that
impulsive people demonstrate unrealistic pessimism or optimism about their
future financial condition, while reflective people make realistic predictions.
A questionnaire was used to survey 167 respondents. Cognitive reflection was
measured by modified Frederick’s (2005) cognitive reflection test. The level of
optimism was measured by a modified Weinstein’s (1980) questionnaire. The
findings partially supported the hypothesis. Reflective people were found to
demonstrate financial realism while impulsive people — unrealistic optimism. The
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findings are consistent with other studies indicating that impulsive people are not
effective in their economic behavior. It was infered that unrealistic optimism was
a manifestation of wishful thinking about the future economic events, induced
by impulsive system 1. Therefore, people should contain optimism and activate
reflective system 2.

Keywords: dual system theory; slow thinking and fast thinking; system 1 and
system 2; unrealistic optimism.
JEL Classification: C83, C91, D81, D83
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ZALACZNIK 1

12 NOWYCH POZYCJI WSKAZNIKA REFLEKSYJNEGO MYSLENIA

(Podkreslono wtasciwe odpowiedzi).

Cegla wazy kilogram i pdt cegly. Ile wazy cegta?
(a) 12 kg; (b) 2 kg; (c) inna odpowiedz

Baca miat 17 owiec. Wszystkie oprocz siedmiu zdechly. Ile owiec zostato?
(a) 7 owiec; (b) 10 owiec; (c) inna odpowiedz

Z Warszawy rusza do Krakowa pendolino z szybkoscig 200 km/godz. W tej samej chwili
z Krakowa do Warszawy rusza osobowy, ktory jedzie z szybkoscia 60 km/godz. Ktora
z lokomotyw bedzie blizej Krakowa, kiedy si¢ spotkaja?

(a) pendolino; (b) osobowy; (c) inna odpowiedz

Oszacuyj intuicyjnie, bez namystu i obliczen, jaki jest wynik ponizszego iloczynu:
8x7x6x5x4x3x2x1x0=72?7?
(a) migdzy 10 a 1000; (b) powyzej 1000; (c) inna odpowiedz

Jan i Piotr wyruszyli ze schroniska na szczyt lezacy o 1 000 m powyzej. Jan wybrat szlak
tatwiejszy, ptaski, o dlugosci 5 kilometrow. Piotr wybrat szlak trudniejszy, bardzo stromy,
o dlugosci 2,5 kilometra. Obaj wznosili si¢ w tempie 5 m na minutg. Ktory pierwszy
dotart na szczyt?

(a) Jan; (b) Piotr; (c) inna odpowiedz

Na strychu suszy si¢ 5 par szarych skarpet i 4 pary czarnych. Jest tam tak ciemno, ze nie
widac¢ koloréw. Ile pojedynczych skarpet nalezy zabrac, aby mie¢ absolutng pewnos¢, ze
wsrdd nich jest para jednakowych?

(a) 3 skarpety; (b) 6 skarpet; (c) inna odpowiedz

Rolnik kupit §winiaka za 600 zI. Po pewnym czasie sprzedal go za 700 zi. Nastepnego
kupit za 800 zI, po czym sprzedal go za 900 zi. Ile tacznie zarobil na tych transakcjach?
(a) 100 zt; (b) 200 z1; (c) inna odpowiedz

Jezeli jeden statek przeplywa przez ocean w ciggu jednego tygodnia, ile tygodni potrze-
buje na przeplynigcie oceanu siedem statkow?
(a) 1 tydzien; (b) 7 tygodni; (c) inna odpowiedz

6 wilkow Iapie 6 owiec w 6 minut. Jak wiele wilkow trzeba, aby zlapa¢ 60 owiec w 60
minut?
(a) 6 wilkow; (b) 60 wilkoéw; (c) inna odpowiedz

Biegniesz w wyscigu. Tuz przed meta wyprzedzasz zawodnika, ktdry zajmowal druga
pozycje. Na ktérym miejscu koficzysz bieg?
(a) pierwszym; (b) drugim; (c) inna odpowiedzZ

Lekarz dat ci trzy tabletki i kazat bra¢ jedng co pdt godziny. Ile czasu trwata kuracja?
(a) 1 godzing; (b) 1Y% godziny; (c) inna odpowiedz

Pot sledzia kosztuje 50 groszy. Ile kosztuje 7 Sledzi?
(a) 3,50 zt; (b) 7 zk; (c) inna odpowiedz
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ZAtACZNIK 2

KWESTIONARIUSZ CO MNIE CZEKA?

Kwestionariusz zawiera rozmaite stwierdzenia dotyczace Twojej przysztosci finan-
sowej. Porownaj siebie z innymi osobami tej samej plci i w tym samym wieku i ocen
szanse wystapienia tych probleméw w swoim zyciu. Oceny zakreslaj kotkiem.

1. Zdecydowanie mniejsze niz dla innych.
2. Sporo mnigjsze niz dla innych.
Szanse, ze co$ takiego mi sig przy- 3. NieFo mniej§ze nii.dla innych.
darzy, sa: 4, TeTkle sar"ne jak d.I'a |nnych.
5. Nieco wigksze niz dla innych.
6. Sporo wigksze niz dla innych.
7. Zdecydowanie wieksze niz dla innych.
1 | Bede mie¢ bardzo dobrze ptatng prace. 112(3|4|5|6|7
2 | Bede klepa¢ biede. 112(3|4|5|6|7
3 | Emerytura zapewni mi godny byt. 112|3|4|5|6|7
4 | Bede zy¢ w ubostwie. 112(|3|4|5|6|7
5 | Bede mogta/mégt robi¢ zakupy bez ograniczen. 112(3|4|5|6|7
6 | Moja sytuacja materialna znacznie sie pogorszy. 112|3|4|5|6|7
7 | Bede zy¢ w dobrobycie. 112|3|4|5|6|7
8 | Strace wszystko, czego sie dorobie. 112(3|4|5|6|7
9 | Strace wszystkie oszczednosci. 112|3|4|5|6|7
10 | Bede duzo zarabiaé. 112(3|4|5|6|7
11 | Nie bedzie mnie sta¢ na podstawowe artykuty. 112(3|4|5(|6|7
12 | Stane sie osobg zamozna. 112|3|4|5|6|7
13 | Wydatki przerosng moje zarobki. 112(3|4|5|6|7
14 | Dorobig sie majatku. 112|3|4|5|6|7
15 | Zostane bankrutem. 112|3|4|5|6|7
16 | Zostane multimilionerem. 112|3|4|5|6|7
17 | Moja sytuacja finansowa bedzie zta. 112(3|4|5|6|7
18 | Moje zycie bedzie pasmem sukceséw finansowych. | 12|34 |5|6 |7
19 | Zaprzepaszcze wszystko, co miatem. 112|3|4|5|6|7
20 | Moja sytuacja materialna znacznie sie poprawi. 112|3|4|5|6|7






